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WARM-UP AGILITAT

lhr Ticket in die innovative Arbeitswelt
von morgen

lhr Investment in einen echten Kulturwandel

Keine Titel, keine Manager, keine Abteilungen, keine Budgets, keine Uberstunden, keine Angst. Stattdessen:
Selbstverantwortung, Feedback, Lernen, Freiheit und SpaR3. BloB eine Vision? Oder Zwangslaufigkeiten, die mit
“New Work” und dem Wertewandel in der Arbeitswelt einher gehen? Wir kldren das gemeinsam mit lhnen und

gehen zusammen die ersten Schritte in eine spannende, neue Art der Zusammenarbeit.

Check vor dem Absprung

Agilitat lasst sich nicht anweisen. Und Hand aufs
Herz - ist auch nicht fur jedes Unternehmen
geeignet. Wir checken das gemeinsam mit lhnen:
Sind Sie bereit fir agile Methoden und einen
grundlegenden Wandel der Fihrungskultur?

Wir sind Ihr Partner im Rahmen der digitalen
Transformation. Und natirlich nutzen, begleiten und
unterstitzen auch wir in der Zusammenarbeit mit
Ihnen digitale Formate wie Web-Konferenzen oder
hybride Trainings.




Freier Fall oder Test mit ReiBleine?

Weil es nicht die Agilitat schlechthin gibt, sehen wir
uns an, an welchen Stellen Sie wie viel
Transformation vertragen. Wir zeigen Ihnen die
Maglichkeiten auf, beschreiben Ihnen die neuen
Denkweisen und Methoden. Und wir begleiten Sie
auch gern bei einem isolierten Test - zum Beispiel
mit einer Pilotgruppe, die sich bereits mit der neuen
Arbeitsweise identifiziert und Lust auf Neues hat.

Fihrung umdenken

Die Rolle von Fihrung ist in der agilen Welt eine
ganz neue. Die Fihrungskraft wird zum Coach.
Wir helfen dabei, Fihrungspersdnlichkeiten so
entwickeln, dass sie den Wandel nicht nur
mitgehen kénnen, sondern auch aktiv
mitgestalten.

Der Kickertisch alleine macht nicht agil

Agile Methodik ist fur viele Unternehmen die einzige Chance auf Handlungsfahigkeit in immer komplexeren
Umfeldern. Mit unserem Warm-up lernen Sie lhre Chancen und Méglichkeiten kennen, die agiles Arbeiten in
Ihrer Praxis erschlieBt. Erfahren Sie in einem persénlichen Gesprach mehr dariber:

Anrufen: +49 4027 8896 36

Schreiben: mgrand@vertriebshelden.net

Vernetzen: XING




